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							Wir unterstützen Sie dabei, noch bessere Ergebnisse im Vertrieb und auf B2B Messen zu erzielen.						

				

				
				
							Hier erfahren Sie, welche Vertriebstrainings und praktischen Vertriebslösungen sie nutzen können, um eine nachhaltige Weiterentwicklung zu erzielen.
… zu 100% mit meiner beruflichen Praxis übereingestimmt!
						

				

				
				
							Ihr Michael Kolb
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							 ... ich war neugierig darauf, wie das Vertriebsseminar online 
funktionieren kann. Es war für mich ein Experiment, ein gelungenes 
Experiment. Ich empfand es dann super zum trainieren, weil es eine 
Kleingruppe war. Für mich war es das Beste was man in der Coronazeit 
mitmachen konnte.   Ihr Eingehen auf die Bedürfnisse der Teilnehmer und 
wie Sie spontan die dafür zusätzlich benötigten Skriptelemente 
eingebracht haben, hat mir sehr gedient. Ich empfehle Sie weiter, weil 
mir das Vertriebsseminar sehr viel gebracht hat...
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														Alexander Melzig,

																						APROVIS Energy Systems GmbH

													

									

			

					

				

				

					

		

				
			
							

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
				
							B2B Messekontakter
👍🏼 Füllen Sie einfach Ihren Messestand mit den richtigen Besuchern 
für mehr qualifizierte Messeleads. 👍🏼
						

				

					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
				
							“… Dear Michael, 
I would like to thank you very much for your hard work and enthusiasm that you showed at MEDICA. We were extremly happy with the way you represented our business. You were very successful in drawing in the crowds and promoting our oximetry products. We received a great response and very positive feedback. I would like to say thank you on behalf of all our team and I have sent you a disc in the post today with the pictures on as I was unable to send them all through email as they were too big. I hope that you like the pictures. Many thanks again
Kind regards
Sarah Barnacle, GE Healthcare Technologies, Marketing Executive for OSA, EMEA
						

				

					

		

				
			
						
				
							Als Messe-Kontakter auf der Gitex in Dubai

“… ich möchte mich im Namen der Firma Spigraph herzlich für die tolle Zusammenarbeit auf der Messe GITEX in Dubai bedanken. Trotz meiner Zweifel, ob ein Infotainmentkonzept auf einer Messe mit so vielen verschiedenen Nationalitäten, Kulturen und Sprachen der richtige Weg ist, hat mich das Ergebnis absolut überzeugt.
Aufgrund Ihrer Präsenz war es uns möglich, eine beträchtliche Anzahl an zusätzlichen Kontakten gewinnen zu können. Ich empfehle Sie mit bestem Gewissen weiter und freue mich, Sie auf unserer nächsten Messe wieder auf unserem Stand zu begrüßen.”
Iris. Beckmann, Spigraph.com
						

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			
						
						
							
						Spannend, aber wie funktioniert das! Mehr erfahren ...
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
				
							praktische Lösungen
Präsenz oder Hybrid oder Online
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							Magische Vorträge!
für den emotionalen Kick Off

🚩 Ins´s Hirn des Kunden flüstern
🚩 Dem Kundenbedarf auf der Spur
🚩 Mit Typen umgehen, die nicht mein Typ sind.
  
😊  Was ist Ihr Thema?
 
 

„… Unsere Erwartungen wurden bei weitem übertroffen. Ihrem „Fuji Letterman“ gelang es, die beiden Kongresstage zu einem homogenen Ganzen abzurunden und die umfangreichen Tagungsinhalte den internationalen Tagungsgästen emotional und einprägsam auf künstlerischer Ebene zu vermitteln…“  Frau Peters; Projektleitung MAN Roland / Fujifilm
						

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren ...
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							Ihren Messestand mit den richtigen Besuchern füllen!
für wertige Kontakte und Vertriebschancen.
🚩 Sie gewinnen 30% – 50% mehr wertige Kontakte aus Ihrer Zielgruppe.
😊  Dies mit über 20 Jahren internationaler Erfahrung. Ich bin Mitautor des Fachbuches Erfolgsfaktor Kommunikation auf Messen, herausgegeben von Prof. Luppold DHBW Ravensburg.

 
 
„… Das Training war wirklich sehr gut, praxisnah, sehr verständlich und interessant gestaltet. …“ Herr Seubert; Geschäftsführer; Winterhalter Deutschland GmbH
						

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren ...
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							Vertriebstraining

für technischen Vertrieb und Solution Selling.




🚩  Transferstarke Trainings, die einen echten Nutzen stiften. Daran lasse ich mich messen. 


😊 Für das VDI Wissensforum war ich über 7 Jahre Dozent für Vertrieb.










„… Ihr Eingehen auf die Bedürfnisse der Teilnehmer und wie Sie spontan die dafür zusätzlich benötigten Skriptelemente eingebracht haben, hat mir sehr gedient …“
Alexander Melzig, APROVIS Energy Systems GmbH
						

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren...
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
							"...Guten Tag Herr Kolb, seit über 10 Jahren nutze ich das Telefon zum Kunden gewinnen. Im Online Telefontraining hat er allle Fragen zur vollsten Zufriedenheit beantwortet. Analysiert Bedarf, geht auf spezielle Fragen ein, gibt wertvolle Tipps.

Ja, für alle die im Vertrieb die Hürden beim telefonieren besiegen wollen, kann ich das Training weiterempfehlen. …“


			
						
				
											
							[image: Messetraining Messeakquise]


[image: Messetraining Messeakquise]
						

					
										
														Frau Serife Zivicnjak
																						Rieger & Dietz GmbH u. Co. KG
													

									

			

					

				

				

					

		

				
			
							

		

					

		
				
						
					
			
							

		

				
			
						
				
					
							...Hallo Herr Kolb, Ich hatte nicht gedacht, dass es möglich ist, eine solch gute Qualität in Form eines Online-Seminars zu veranstalten. …“
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														Danny Noack
																						Vector Informatik GmbH
													

									

			

					

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			

		

				

				

					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
			
		
						
				
								
			

						
				
					
						Technischer Vertrieb					
				

									
						
für technisches SolutionSelling
für technische Berater/Projektleiter
für  Ihre Vertriebsmitarbeiter


	...Herr Kolb ist auf die Wünsche aller eingegangen und es gab ein gutes Handbuch für die Umsetzung nach dem Vertriebsseminar. ...“ Matthias Müller; Quantum Design GmbH


					
							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Details des Trainings ...
		
					
		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						Das Messetraining					
				

									
						
für Ihr Messeteam
für verbindlichere Messegespräche
für Ihre Messenachbereitung


	“…ich, als Vertriebsleiter, empfehle Sie weiter, weil ... Dies sage ich, nachdem wir die Seminarinhalte auf der ELTEFA und der HMI genutzt haben…“ Herr Cuber, Vl Deutschland, Pfisterer GmbH 

					
							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Details des Trainings ...
		
					
		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
			

		

				

				

				
				
					
						
				
								
			

						
				
					
						Telefontraining					
				

									
						
für Innen- und Außendienst
für Akquise und Termine
für  Service und MA mit Kundenkontakt


	...Denn das Telefontraining hilft, dass sich Verkäufer verstärkt an das Telefon heranwagen….“ Jens Bösche;  primion Technology GmbH

					
							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Details des Trainings ...
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							Bitte um Informationen und Angebot?
informieren per Mail oder  Tel.: 0170 – 1294773
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							Bitte aktiviere JavaScript in deinem Browser, um dieses Formular fertigzustellen.
Gewünschte Informationen zum Thema
Unternehmensname *
LayoutAnrede *Anrede
Frau
Herr
Divers


Telefon

Nachname *
E-Mail *



DSGVO-Einverständnis. *	DSGVO-Einverständnis. *

Wir verarbeiten Ihre persönlichen Daten zur Bearbeitung Ihrer Anfrage. Weitere Informationen können Sie der Datenschutzerklärung entnehmen. 
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 Telefontraining für Service & Vertrieb

Training Bedarfsanalyse

Inhouse Messetraining

B2B Vertriebstraining

	B2B Vertriebstraining


		
						

											
							
			Lösungen

30% - 50% mehr wertige MesseKontakte

Erfolgreich auf Fachmessen aquirieren

Erfolgsbegleitung

Sparringspartner für Vertrieb & Messe
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